
  
 

Avenida Marconi nº 37. 11011. Cádiz 
femca@femca.info 

 

 

Cádiz  30 de Abril 10:00 a 13:00 

OBJETIVO 
 

Desarrollar habilidades comunicativas avanzadas para influir de manera 

efectiva en negociaciones, reuniones y procesos de cambio. 

 

CONTENIDOS PONENTE 

 

 

 Principios de la comunicación persuasiva y su 

aplicación. 

 Estrategias de influencia en equipos. 

 Comunicación verbal y no verbal en la 

negociación. 

 Escucha activa y reformulación de mensajes en 

contextos de conflicto. 

 Actuación ante barreras: Técnicas prácticas 

para la argumentación y el compromiso. 

 Ejercicios de simulación y puesta en escena. 

 

 

 

 

Valentín Escribano 

Medina 

Ver en LINKEDIN 

 

 

 

COMO INFLUENCIAR DESDE LA COMUNICACIÓN 


